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ישראייר גרופ מדווחת על רווחיות שיא לרבעון 2 2024

הנהלת החברה צופה כי ברבעון שלישי מגמת הצמיחה 

תתחזק משמעותית

הרווח הגולמי גדל בכ – 30 אחוזים, ברבעון השני לשנת 2024

והסתכם לסך של כ-17.7 מיליון דולר, גידול זה הינו תוצאה

ישירה של השקעה ניכרת בטכנולוגיה ובציוד תעופתי, אותה

ביצעה החברה בשנים האחרונות, אשר תרמו לשיפור חד

במכירת המוצרים הנלווים ברבעון

ייעול ניצולת המטוסים בהפעלה עצמית, הקטנת ממוצע אורך

הסבב, ושיפור בשיעור התפוסה סייעו אף בהגדלת הרווחיות

הגולמית.

הרווח הנקי הסתכם לסך של כ-7 מיליון דולר, עליה של 44%

בהשוואה לרבעון המקביל אשתקד, וזאת לעומת הפסד מינורי

אותו דיווחה החברה ברבעון הראשון של השנה.

צבר ההזמנות בפעילות הסיטונאית הבינלאומית של ישראייר

(ללא הזמנות שבוצעו במערכות ה- GDS) נכון ליום 20.8.2024

עומד על שיא של כל הזמנים. צבר הזמנות זה גבוה כבר היום

בכ-7 מיליון דולר מהמחזור הסופי של ישראייר לכל שנת

 .2023

לדברי אורי סירקיס, מנכ״ל הקבוצה: ״התוצאות הטובות שאנו מציגים היום הן

פועל יוצא של מימוש האסטרטגיה של השקעה במערכות טכנולוגיות מובילות,

י נכון של מגמות בשוק. ברבעונים האחרונים בצענו השקעה ניכרת וזיהו

בטכנולוגיות תפעול ומסחר, לצד הרחבה של הציוד התעופתי שבוצעה השנה.

השקעה זאת הביאה לגידול בהכנסה הממוצעת לסגמנט ובהכנסה גבוהה במיוחד

ממכירת מוצרים נלווים. השקעות אלו לצד התייעלות תפעולית וקליטת מטוסים

נוספים, הביאו לגידול חד ברווחיות הגולמית התפעולית והרווח הנקי.

אנו מאמינים כי  בעת החזרה לשיגרה, ממצב המלחמה הנוכחי, מספרי  הנוסעים,

אותם אנחנו מטיסים יגדלו, וכנגזר מכך, הרווחיות תוסיף להשתפר.

לסיכום, חשוב להדגיש כי המלחמה, איננה מהווה פקטור בשיפור התוצאות שלנו.

אולם למלחמה יש השפעות חיוביות אכוות טווח בהעדפת המותג ישראייר המשדר

יציבות והוגנות מסחרית.״

  

תל אביב, 21 באוגוסט 2024 – (ת"א- ישרג), חברת ישראייר גרופ בע״מ, פרסמה את

הדוח לרבעון השני לשנת 2024.

מסרים איכותיים לתוצאות הרבעון השני של שנת 2024:

●     בנטרול השפעת המלחמה ואירועים חד פעמיים ישראייר גרופ רושמת גידול משמעותי 

ברווח הנקי ברבעון לסך של כ-6.9 מיליון דולר, ולפיכך, במידה ושיווי המשקל הבטחוני

הנוכחי יימשך כפי שהוא, החברה צופה המשך שיפור בתוצאות החברה להמשך שנת

.2024

●    הצטיידות במטוסים נוספים, הגדלת היצע המושבים ברבעון, התייעלות תפעולית,

היערכות לחג הפסח, הביאו לזינוק בנתח השוק של החברה. במהלך הרבעון, הטיסה

ישראייר מספר שיא של נוסעים, העומד על כ- 308 אלף נוסעים, בנתח שוק של כ-8.1

אחוזים מסך התנועה בנתב"ג (פי 2 ביחס לתקופה המקבילה אשתקד).

●    הטסת כמות השיא של נוסעים, הושגה על אף העובדה שישראייר הפעילה 8 מטוסים

ברבעון השני, ביחס ל-9 מטוסים בתקופה המקבילה אשתקד.

●   קבוצת ישראייר ממשיכה במגמת הפיתוח העסקי, ביזור הסיכונים וההשקעות מעבר

לים:

o     סקי דיל במשא ומתן מתקדם לרכישת מלון נוסף , בסמוך למלון הקיים

בבעלותה באיטליה.

o     במרכז התחזוקה בקפריסין החל פרויקט להרחבה של מערכי הייצור

בחמישים אחוזים.

o     נמשכת ההשקעה בשיפוץ והרחבת בתי המלון שבבעלות הקבוצה ביוון.

o     המימון לפרויקטים הללו נאמד בכ -8 מיליון דולר הממומנים באמצעות

הון עצמי.

●    במבט קדימה, החברה מעריכה כי מחזור ההכנסות יגדל בעיקר דרך פעילות ישראייר

(ככל ולא תתרחב הלחימה לאיזורים נוספים) .

●    שיעור מכירת המוצרים הנלווים לטיסה רשם עלייה חדה  והגיע לשיא של כ-6.9 מיליון

דולר ברבעון השני של 2024 (ביחס ל-3.7 מיליון ברבעון מקביל אשתקד), המבטאים

קצב הכנסות שנתי בטווח שבין 23 ל-28 מיליון דולר.

●    המלחמה והתייקרות חוזי ה ACMI, הניעו את החברה לנהל מערך סיכונים שמרני

ולהפעיל מטוס אחד פחות. על אף מדיניות זאת, ביצעה ישראייר בפעילות הבינלאומית

יותר טיסות ביחס לרבעון המקביל אשתקד (גידול של כ- 12%). מהלך זה הושג הודות

להקטנת אורך הטיסה הממוצע והקטנת כמות הטיסות בנתיב הפנים ארצי.

●    הקבוצה הציגה ברבעון השני של 2024 רווח גולמי של כ-17.7 מיליון דולר, גידול של

כ-4.1 מיליון דולר בהשוואה לרבעון המקביל. גידול זה נובע בעיקר מפעילות ישראייר,

שרשמה גידול ניכר בשיעור הרווחיות הגולמית. השיפור בשיעור הרווח הגולמי הושג

בעיקר כתוצאה מהתייעלות בניצולת המטוסים בהפעלה עצמית, שיפור חד במכירת 

מוצרים נלווים, שיפור בשיעור התפוסה וצמצום התחרות בנתב"ג שסייעו בהכפלת נתח

השוק על רקע המלחמה (העדפת חברות תעופה ישראליות מחשש לביטולים).

●    ישראייר גרופ סיימה את הרבעון השני עם היקף הכנסות הנמוך בכ-15 מיליון דולר

ביחס לרבעון השני של שנת 2023. הירידה בהכנסות – כ-20 מיליון דולר מיוחסת

לחברות הבת של ישראייר, בדגש על דיזנהאוז תיירות נכנסת, שפעילותה הושבתה עם

פרוץ המלחמה. ירידה זאת קוזזה בחלקה מול הגידול במחזור הפעילות של ישראייר

סולו בסך של כ-5 מיליון דולר.

●    הרבעון השני של שנת 2024 התקיים בצילה של מלחמת חרבות ברזל. בעוד נזקי

המלחמה, ברבעון הרביעי של שנת 2023, נאמדו בכ-6 מיליון דולר, נזקי המלחמה

ברבעון הנוכחי מותנו, והם נאמדים בכ-2.5 מיליון דולר - לאור הפגיעה בחברות הבנות,

ובעיקרן פעילות התיירות הנכנסת.

●    הקבוצה הקטינה את הטיסות בנתיב הפנים ארצי, למרות קיטון זה הפעילות מציגה רווח

גולמי של קרוב למיליון דולר.

●    ישראייר השלימה במהלך חודש יוני את רכישת השליטה במרכז שיפוץ המטוסים, בירד

בקפריסין, אגב השלמת העסקה הכירה ישראייר ברווח בגין עלייה לשליטה בסך של

כ- 0.7 מיליון דולר ברבעון השני השנה, אשר קיזז חלק מהפער, בסעיף הרווחים החד

פעמיים, שעמד על כ-3.7 מיליון דולר ברבעון המקביל אשתקד,  בגין רווח במחיר

הזדמנותי בסך של כ- 3.7 מיליון דולר בעסקת המלונות ביוון.

●    יתרות המזומן בקופת החברה בתום הרבעון עמדו על כ-16 מיליון דולר, בהשוואה

לכ-22.5 מיליון דולר בתום שנת 2023. ירידה זו נרשמה לאור העובדה כי החברה

השקיעה סך של כ-9 מיליון דולר בטיפולי תחזוקה (מתוכם 2 מיליון דולר עבור קליטת 2

מטוסים חדשים, ברבעון השלישי של השנה - מטוסי ABX ו- ABY) 3 מילון דולר עבור

רכישת השליטה במרכז התחזוקה בקפריסין ועוד כמילון דולר השקעה נוספת בבתי

המלון ביוון. כל ההשקעות בוצעו באמצעות הון עצמי, באמצעות השלמת הנפקת אג"ח

להמרה לציבור,  והתאמת בטוחות בתקופת הדוח.

●    בנטרול השקעות אלו, השתפר תזרים המזומנים בכ-7 מיליון דולר.

●    במהלך החציון  ביצעה החברה הפחתה דרמטית של משיכות היתר בסך של כ-15

מיליון  דולר, במטרה לחסוך בעלויות המימון.

●   החוב הפיננסי נטו מתאגידים בנקאיים גדל בכ-9 מיליון דולר בלבד, לכ-41 מיליון דולר,

בתום הרבעון השני של השנה, בהשוואה לכ-32 מיליון דולר בסוף שנת 2023,. בעיקר

כתוצאה מהשקעות בציוד וטכנולוגיה והשלמת רכישת השליטה במרכז התחזוקה

בקפריסין.

     אנו מבקשים להודות, לעובדינו המסורים, הנלחמים בחזית ובעורף, מאז ה-7

באוקטובר, ומגלים נחישות ומסירות אין קץ, לתמיכה, חיזוק וצמיחת החברה.

לדוח המלא במאיהלהרשמה לוובינר
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